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Licenciatura en
Comercio Internacional

El Licenciado en Comercio Internacional, debe estar preparado para
desarrollar estrategias de comercio en un contexto global, que sean
capaces de identificar, disefar, aplicar y evaluar oportunidades
comerciales, técnicas de negociacion intercultural y estrategias de logistica
internacional con un alto compromiso con el desarrollo sustentable.

OBJETIVOS GENERALES DEL PLAN DE ESTUDIOS

Formar profesionales en comercio internacional capaces de actuar como agentes impulsores de la
exportacion de productos mexicanos al extranjero, estimulando la participacion de productores
nacionales, orientando y asesorando sobre las normas imperantes, y creando conciencia de la funcion
que desempefia como negociador privado o gubernamental, asi como en la importacion de productos
extranjeros al pals.

PERFIL DE INGRESO

Intereses vocacionales: administrativo, persuasivo, calculo, servicio social. Aptitudes: sentido de orden'y
organizacion, capacidad de analisis, observacion y adaptabilidad, coordinacion, sociabilidad, tolerancia y
expresion verbal, objetividad e independencia de juicio, integridad moral, buena expresion escrita,
capacidad numérica. Capacidad de pensamiento abstracto y sintético, creatividad, capacidad
persuasiva, precision verbal y escrita, estabilidad y empatia emocional, capacidad matematica y
numeérica, aptitud para hablar otros idiomas, capacidad de adaptacion social y rectitud de criterio.

Ademas, aquellas personas que por razones de trabajo deben estar en constante movimiento;
quienes radican en lugares distantes a los centros escolarizados, pero sobre todo las personas que no
pueden asistir por razones de tiempo a los cursos escolarizados. Se requiere también tener estudios
concluidos de bachillerato reconocido por el sistema educativo nacional.
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Moédulo!l  Propedéutico

Modulo Il Aspectos Basicos

Modulo 1l Economia

Modulo IV Aspectos Juridicos

MéduloV  Relaciones y Negocios Internacionales
Modulo VI Politicas Comerciales Internacionales
Modulo VII Tratados Internacionales

Modulo VIII Exportacién de Mercancias

Modulo IX  Optativas

Modulo X Proceso de Titulacién

CAMPO DE TRABAJO

El egresado de la Licenciatura en Comercio Internacional, de la
Universidad Siglo XXI,  sera un profesionista capacitado para
desempenarse:

En el sector publico podra desarrollar actividades relacionadas con la
planeacion y la operacion del comercio exterior, asi como de aquellas
relacionadas con la politica fiscal y financiera, de infraestructura
administrativa, arancelaria y en general, de apoyo al sector externo de
la economia.

En el sector privado sus actividades estan relacionadas con la
planeacion y operacion de comercio exterior. Sus areas de desarrollo
las constituyen tanto empresas productoras como organismos de
servicio, camaras de comercio, asociaciones de exportadores e
importadores, instituciones bancarias, compafiias de transportes,
seguros, agencias aduanales asi como consorcios y empresas de
comercio exterior.

El mapa curricular del programa de Licenciatura en Comercio
Internacional, esta integrado por X (diez) modulos. Cada uno, a su vez,
esta integrado por asignaturas que responden a las distintas disciplinas
cognoscitivas que debe dominar un Licenciado en Comercio
Internacional, mismas que garantizaran el desempefio 6ptimo de su
profesion, a saber.
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El Licenciado en Comercio Internacional,
con base en los contenidos de su
formacion, esta capacitado para resolver
problemas en el campo de Ias relaciones
economicas internacionales. El
egresado dispondra de conocimientos,
habilidades y actitudes para dirigir,
asesorar, ejecutar y orientar a las
empresas en lo concerniente a la
exportacion e importacion de insumos,
productos y comercializacion de bienesy
servicios, analiza 'y resuelve los
problemas relativos a la promocion,
organizacion de la produccion y ventas
de las empresas industriales vy
mercantiles. Son capaces de abordar los
problemas inherentes a la

administracion con una visiéon

multilateral, producto de una solida
preparacion adquirida en el estudio y la
investigacion.

Puede ser el promotor de nuevas
fuentes de trabajo o encargarse de la
reorganizacion, fusion o ampliacion de
las ya existentes. Como promotor, realiza
estudios de mercado, de presupuestos y
anadlisis  juridicos, fiscales 'y de
financiamiento.
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MAPA CURRICULAR

MODULO | PROPEDEUTICO

Universidad a distancia, taller de autoeducacion

Computacion |
Computacion |l

MODULO Il ASPECTOS BASICOS

Introduccion al Comercio Internacional

Mercadotécnia |
Mercadotécnia |l
Finanzas |

Inglés |

MODULO Il ECONOMIA
Microeconomia
Macroeconomia
Economia Internacional
Finanzas Internacionales
Inglés I

MODULO IV ASPECTOS JURIDICOS
Derecho Constitucional
Derecho Internacional
Derecho Mercantil |
Derecho Aduanero
Inglés Il

MODULOV RELACIONES Y NEGOCIOS
INTERNACIONALES
Relaciones Internacionales
Comercio Internacional
Contratos Internacionales
Marketing Internacional
Inglés IV

MODULO VI POLITICAS COMERCIALES
INTERNACIONALES
Teorfa monetaria internacional
Comercio exterior de México
Inglés V
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MODULO VIl TRATADOS INTERNACIONALES
Tratados Internacionales
Tratado de Libre Comercio A. del Norte
(TLO)
Inglés VI

MODULO VIIIEXPORTACION DE MERCANCIAS
Exportacion de Mercancias
Inglés VII

MODULO IX OPTATIVAS
Optativa |
Optativa |l
Optativa lI
Optativa IV

MODULO X PROCESO DE TITULACION
Seminario de Tesis

ASIGNATURAS OPTATIVAS PARA LA CARRERA DE
LICENCIADO EN COMERCIO INTERNACIONAL EN LA
MODALIDAD NO ESCOLARIZADA

LA GLOBALIZACION
Soberania y Globalizacion
Globalizacion e Integracion Regional
Meéxico y la Globalizacion
América Latina y la Globalizacion

EMPRENDEDORES
Desarrollo de Habilidades Gerenciales
Evaluacion de Proyectos
Investigacion de Mercados
Presupuestos

VENTAS
Administracion de Ventas
Desarrollo Organizacional
Toma de Decisiones
Arbitraje Internacional
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ASIGNATURAS OPTATIVAS PARA LA CARRERA DE
LICENCIADO EN COMERCIO INTERNACIONAL
EN LA MODALIDAD NO ESCOLARIZADA

ASIGNATURAS O UNIDADES . Lo 3 3
DE APRENDIZAJE OPTATIVAs |  CMAVE SERIACION CREDITOS INSTALACION
INDEP.

LA GLOBALIZACION
0 SOBERANIAY MIX14016S0G 144 9 L
GLOBALIZACION
0 GLOBALIZACION E MIX14017GIR 144 9 L
INTEGRACION REGIONAL
0 MEXICO Y LA MIX14018MGL 144 9 L
GLOBALIZACION
0 AMERICA LATINAYY MIX14019ALG 144 9 L
LA GLOBALIZACION 576 36
SUMA PARCIAL
EMPRENDEDORES
0 DESARROLLO DE MIX12024DHG 144 9 L
HABILIDADES GERENCIALES
0 EVALUACION DE MIX12025EPR 144 9 L
PROYECTOS
o] INVESTIGACION DE MIX12026INM 144 9 L
MERCADOS
o} PRESUPUESTOS MIX12027PRE 144 9 L
SUMA PARCIAL 576 36
VENTAS
0 ADMINISTRACION DE | nm11x14020ADV 144 9 L
VENTAS
(o] DESARROLLO MII12006DOR 144 9 L
ORGANIZACIONAL
0 TOMADE MI112005TDE 144 9 L
DESICIONES
0 ARBITRAJE MIX14021AIN 144 9 L
INTERNACIONAL 576 36
SUMA PARCIAL
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